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Оптовая купля-продажа в рамках рос-
сийского гражданского правопорядка 

облачается по преимуществу в юридическую 
форму договора поставки. Согласно ст. 506 ГК 
РФ, в силу соглашения о поставке постав-
щик-предприниматель принимает на себя обя-
занность в оговорённый временной промежуток 
или периоды передать изготавливаемые либо 
приобретаемые им товары покупателю для их 
последующего применения в предприниматель-
ской деятельности, либо в иных целях, не имею-
щих отношения к личному, семейному, домаш-
нему и подобному им использованию. Кардиналь-
ное отличие от розничной реализации коренится 
в целевой направленности приобретения товара 
— она неизменно сопряжена с генерированием 
прибыли или обеспечением коммерческой дея-
тельности (производственный процесс, дальней-
ший сбыт, эксплуатация для организационных 
нужд).

Порядок заключения договора поставки 
отмечен рядом характерных особенностей. В 
противовес рознице, где контракт чаще всего 
оформляется путём акцепта публичной оферты 
(экспозиция товара на витрине), поставка пред-

полагает, как правило, заблаговременное согла-
сование эссенциальных параметров: номенкла-
туры и объёма товара, временных рамок 
поставки, ассортиментного перечня, качествен-
ных характеристик, стоимостного выражения и 
механизма взаиморасчётов. При этом ст. 507 ГК 
РФ вводит специальную процедуру преодоления 
разногласий: участник, выступивший инициато-
ром заключения договора и получивший от контр-
агента протокол разногласий, обязан в тридца-
тидневный срок (если иной период не оговорён 
сторонами) предпринять действия по урегулиро-
ванию спорных пунктов либо в письменной 
форме известить визави об отказе от вступления 
в договорные отношения. Уклонение от выполне-
ния данной обязанности порождает у контрагента 
право требовать компенсации убытков, обуслов-
ленных недобросовестным уходом от согласова-
ния условий.[4, c. 79 - 83.].

Исполнение договора поставки регламенти-
руется нормами § 3 главы 30 ГК РФ и характери-
зуется наличием ряда специфических юридиче-
ских инструментов. В первую очередь, это вос-
полнение недопоставки товаров (ст. 511 ГК РФ). В 
ситуации, когда поставщик не довёз предусмо-
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тренный объём продукции в отдельно взятом 
периоде, на него возлагается обязанность ком-
пенсировать образовавшийся дефицит в следую-
щем временном интервале в границах периода 
действия договора. Покупатель, в свою очередь, 
уведомив поставщика, может отклонить принятие 
товаров, доставка которых просрочена, либо, 
напротив, потребовать их незамедлительной 
отгрузки. Примечательно, что продукция, отгру-
женная до наступления согласованного срока, 
подлежит зачёту в счёт объёмов, причитающихся 
к поставке в последующем периоде.

Другим значимым институтом выступает 
выборка товаров (ст. 515 ГК РФ). В отличие от 
розничной продажи, где реализатор по общему 
принципу обязан обеспечить доставку товара, в 
рамках договора поставки может быть предусмо-
трена выборка — самостоятельное получение 
продукции покупателем в пункте дислокации 
поставщика (самовывоз). На покупателя возлага-
ется обязанность осуществить выборку в преде-
лах разумного срока после поступления уведом-
ления о готовности товара к передаче. Неиспол-
нение данной обязанности в отведённые времен-
ные рамки наделяет поставщика правомочием 
либо аннулировать договор в одностороннем 
порядке, либо истребовать от покупателя внесе-
ния платы за товар.

Ответственность контрагентов по договору 
поставки носит ярко выраженный предпринима-
тельский окрас. В силу ст. 401 ГК РФ субъект, 
допустивший неисполнение обязательства в ходе 
осуществления коммерческой деятельности, 
подлежит привлечению к ответственности вне 
зависимости от наличия или отсутствия вины, 
если только им не будет доказано, что надлежа-
щее исполнение стало недостижимым по причине 
обстоятельств непреодолимой силы. Это озна-
чает, что поставщик лишён возможности апелли-
ровать к отсутствию товара у собственного 
контрагента, поломке производственного обору-
дования или иным внутриорганизационным 
затруднениям — единственным легитимным 
основанием для освобождения от ответственно-
сти служат события экстраординарного и неот-
вратимого при данных условиях характера (при-
родные катаклизмы, боевые действия, норматив-
ные запреты, вводимые государством).[5, c. 656].

Разновидности мер ответственности вклю-
чают:

	– Взыскание неустойки. В тексте соглашения 
о поставке зачастую фиксируется неустойка 
за срыв сроков отгрузки, недовоз продук-
ции, нарушение графика платежей. Пункт 2 
ст. 521 ГК РФ закрепляет специальное пред-
писание: установленная правовым актом 
или договором неустойка за недопоставку 
либо просрочку поставки подлежит взыска-

нию с поставщика вплоть до момента дей-
ствительного исполнения обязательства в 
рамках его обязанности по восполнению 
недовезённого объёма.

	– Убытки. Подлежат взысканию помимо неу-
стойки, если договор не содержит иной ого-
ворки (по умолчанию действует зачётный 
механизм неустойки). Покупатель вправе 
претендовать на компенсацию как прямого 
ущерба (к примеру, затрат на приобретение 
аналогичного товара у альтернативного 
поставщика по повышенной стоимости), так 
и неполученной выгоды.

	– Проценты за пользование чужими денеж-
ными средствами (ст. 395 ГК РФ) — задей-
ствуются при несоблюдении покупателем 
временных параметров оплаты, если кон-
тракт не предусматривает неустойки за дан-
ное отступление от обязательств.[7, c. 344].

	– Односторонний отказ от договора (ст. 523 
ГК РФ). Существенное нарушение условий 
соглашения о поставке одной из сторон 
даёт контрпартнёру право в одностороннем 
внесудебном порядке полностью или в 
части дезавуировать договор. Примени-
тельно к поставщику существенным призна-
ётся: отгрузка продукции ненадлежащего 
качества с изъянами, которые не поддаются 
устранению в приемлемые для покупателя 
временные рамки; систематическое несо-
блюдение сроков поставки. Для покупателя 
аналогичными основаниями служат: неод-
нократное нарушение платёжной дисци-
плины; уклонение от выборки товара в ого-
ворённые сроки.
Итак, договор поставки представляет собой 

эластичный, диспозитивный инструментарий 
оптового товарообмена, предоставляющий 
контрагентам значительную свободу в конструи-
ровании условий, но параллельно учреждающий 
строгие правила ответственности, коррелирую-
щие с предпринимательским существом склады-
вающихся отношений.
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